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HECHO RELEVANTE
EURONA WIRELESS TELECOM.S.A.

25 DE JUNIO DE 2013

De conformidad con lo previsto en la Circular 9/2010 del Mercado Alternativo
Bursatil (en adelante, Mercado), por medio del presente EURONA WIRELESS
TELECOM, S.A. (en adelante, EURONA) comunica al Mercado la siguiente
informacidn relevante.

Tal y como se puso de manifiesto en sendos Hechos Relevantes publicados el 17 y el 18
de junio de 2013, la Compaiiia ha disefiado un Plan de crecimiento que se sustenta en
su vision del negocio de telecomunicaciones, actuando en segmentos concretos
(nichos) y en la aprobacién, por la Junta General de Accionistas, de facultar al Consejo
de Administracién para que le permita la realizacién de ampliaciones de capital hasta
la cifra de siete millones trescientos mil euros mediante aportaciones dinerarias.

El Plan de crecimiento se basa en tres pilares de negocio:

1. Continuar con el crecimiento orgénico en los segmentos de mercado “blanco” y
“gris” (es decir, donde no ofrecen servicio de calidad los grandes operadores)
mediante el uso del expertise de la Compaiiia: Tecnologia wireless (WIFI,
WiMax; Cambium; Satélite; asi otras tecnologias de transmisidon inalambricas
de ultima generacion) y mediante el despliegue de infraestructura propia (mas
de 500 estaciones (BS) y 3.000 elementos de red que permiten cubrir méas de
1.000 municipios) y nueva en todo el territorio nacional. El objetivo, en este
punto, es conseguir cobertura de calidad en el mercado espafiol en areas no
urbanas.

2. Basados en el espectro de 3,5 Ghz, la compaiia espera lanzar el servicio de
nueva generacion con ancho de banda de alta calidad y potenciar, en base a
ello, la captacion de distribuidores en régimen de franquicia, esperando
conseguir un rapido crecimiento basado en la tecnologia, la especializacion y la
capilaridad del Grupo Eurona Wireless Telecom.

3. Adquisicion de un operador de WIFlI Hotspots. La Compaiiia estd en
conversaciones con operadores urbanos de WIFlI para la integracién de
capacidad instalada y management orientado a la actividad de este sector. La
adquisicion de un operador de las caracteristicas indicadas, permitiria a la
Compainiia el desarrollo de un nuevo servicio y complementaria el servicio



actual, convirtiendo a Eurona en un operador de telecomunicaciones wireless
con capacidades en todos los ambitos tecnologicos.

El desarrollo de los dos primeros puntos, significa seguir apostando por el modelo
actual, que ha permitido a la Compaiiia doblar su cifra de negocio cada afio.

La posible operacidn descrita en el punto 3, puede representar, en su momento, la
entrada en un nuevo segmento de negocio y la aportacién de un volumen de
facturacién mediante su adquisicion.

En base a estas premisas, la Direcciéon de la Compainia ha presentado a los
inversores (ver Hecho Relevante del dia 17 de junio de 2013) una Propuesta de
Valor que implicaria:

La posible adquisicion de un operador de WIFI Hotspots por un importe
estimado maximo de 6,5 millones de euros, de los que las previsiones de la
Compaiiia es que un 75% del precio de adquisicion se realice mediante de canje
de acciones de EWT.

La inversion en el desarrollo de la red por 2,3 millones (1 millén WIFI; 0,85
millones de desarrollo del modelo franquiciado; 0,5 millones en nuevos
desarrollos de sistemas).

La inversion de 1,2 millones de euros en el desarrollo de la actividad
internacional, destinando 0,7 millones a la consolidacién de la presencia en
Europa (actualmente en Reino Unido, Irlanda e Italia) y 0,5 millones de euros
en el lanzamiento del modelo de negocio de Eurona en el mercado
Latinoamericano.

Quedamos a su disposicion para cuantas aclaraciones consideren oportunas.

Atentamente,

En Cornelld de Llobregat (Barcelona), a 25 de junio de 2013.

EURONA WIRELESS TELECOM, S.A.
D. Jaume Sanpera lzoard
Presidente



